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"Le vin est l’une des choses les plus 
civilisées au monde et l’une des choses 

les plus naturelles que l’homme ait 
portées à sa plus grande perfection." 

Ernest Hemingway



The Unique Alternative to the Big Four SM
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L’oenotourisme : une filière en pleine transformation
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Valeur du Marché International

Le marché de l’œnotourisme a atteint 46.5 milliards $ en 2023 
dans les 10 principales destinations viticoles mondiales, et devrait enregistrer une 

croissance annuelle +13% jusqu’en 2030 

Il devrait atteindre 106.7 milliards $ d’ici 2030
Source: Grand View Research, 2024

L’oenotourisme : une filière en pleine transformation
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La France conserve une attractivité mondiale, dans un contexte très concurrentiel

L’oenotourisme : une filière en pleine transformation
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Les destinations investissent, développent et se renforcent à un rythme soutenu

L’oenotourisme : une filière en pleine transformation
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Pourquoi l’oenotourisme devient stratégique ?
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Pourquoi l’oenotourisme devient stratégique ?
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La consommation mondiale baisse

Source : OIV 2025

Pourquoi l’oenotourisme devient stratégique ?

Le Boom des Boissons “Désalcoolisées” 

● Le marché du vin sans alcool est estimé à environ 

2,8 milliards $ en 2025 et devrait atteindre 4,9 
milliards $ d’ici 2032.

● Porté par la montée des attentes en matière de santé, 
de modération et d’alternatives à l’alcool.

Les imaginaires autour du vin ont encore 
besoin d’évoluer
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Au-delà de la consommation, des défis structurels de l’œnotourisme pour les domaines viticoles

➔ Des enjeux qui incitent les domaines 
à repenser leur modèle et à 
renforcer la valeur des 
expériences proposées.

Source : Global Wine Tourism Report, 2025

Pourquoi l’oenotourisme devient stratégique ?
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Pourquoi l’oenotourisme devient stratégique en Auvergne-Rhône Alpes



The Unique Alternative to the Big Four SM
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Nouvelles clientèles, Nouveaux usages, Nouvelles attentes
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De la visite à l’expérience

L’œnotourisme ne se limite plus à la dégustation, 

Il s’agit désormais de vivre une expérience

Nouvelles clientèles, nouveaux usages, nouvelles attentes
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Nouvelles clientèles, nouveaux usages, nouvelles attentes

Du tourisme de masse à la recherche de destinations confidentielles 
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Nouvelles clientèles, nouveaux usages, nouvelles attentes

Les clientèles traditionnelles de l’oenotourisme 
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Nouvelles clientèles, nouveaux usages, nouvelles attentes

Les nouvelles clientèles de l’oenotourisme 
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Exemples d’expériences qui cassent les codes de la visite traditionnelle

Caveau immersif, Starossel Winery & Spa, BulgarieVisite et restaurant immersif au Domaine Zeyssoff, Alsace

Nouvelles clientèles, nouveaux usages, nouvelles attentes

https://docs.google.com/file/d/1iFmx74XaheQx5164G4jenxkdlM6fy8i0/preview
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Exemples d’expériences qui cassent les codes de la visite traditionnelle

Atelier de permaculture / Agriculture régénérative,  au Domaine Armand Heitz, Bourgogne Evénement Vin Hip Hip, au Château du Clos de Vougeot, Bourgogne

Nouvelles clientèles, nouveaux usages, nouvelles attentes

https://docs.google.com/file/d/1FJHJGRt2tR5kqPL3WH-trT9weM8mjAfE/preview


19

Copyright © 2026 by Calice Hospitality & Wines. All rights reserved



20

Copyright © 2026 by Calice Hospitality & Wines. All rights reserved

Exemples d’expériences qui cassent les codes de la visite traditionnelle

Sound Healing & Yoga retreats dans le vignoble, Cielo Farms Vineyard, Malibu, Etats-Unis La Tiny House du Domaine Aufranc, Beaujolais

Nouvelles clientèles, nouveaux usages, nouvelles attentes
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Exemples d’expériences qui cassent les codes de la visite traditionnelle

Dégustation Sunset & Table éphémère au Domaine de la Pointe, Capbreton, Landes Tour en réalité virtuelle à la Campo alla Sughera Winery, Toscane, Italie  

Nouvelles clientèles, nouveaux usages, nouvelles attentes
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Exemples d’expériences qui cassent les codes de la visite traditionnelle

Glenmorangie House | Luxury Scottish Highland Hotel, Ecosse TimeSpirit Dining Experience, The Macallan Distillery, Aberlour, Ecosse

Nouvelles clientèles, nouveaux usages, nouvelles attentes
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Nouvelles clientèles, nouveaux usages, nouvelles attentes

Ce que révèlent ces nouvelles expériences oenotouristiques



The Unique Alternative to the Big Four SM
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Construire une offre œnotouristique performante
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Construire une offre oenotouristique performante

Comprendre son marché, structurer son positionnement et créer de la valeur durablement
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Construire une offre oenotouristique performante

1. Définir votre positionnement
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Construire une offre oenotouristique performante

2. Concevoir et déployer vos expériences 
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Construire une offre oenotouristique performante

3. Faire la différence à travers la création de votre storytelling
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Construire une offre oenotouristique performante

4. Assurer la lisibilité et la mise en marché de vos offres
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Construire une offre oenotouristique performante

5. Travailler en amont le modèle économique pour calibrer concrètement l’activité
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Construire une offre oenotouristique performante

Questions à la salle



The Unique Alternative to the Big Four SM
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Merci pour votre attention
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Table ronde
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CONTACT

Facebook Linkedin Instagram

Email: hello@calicehospitality.com
Site web: www.calicehospitality.com

Beaune, Bourgogne, France

https://www.facebook.com/calicehospitality/
https://www.linkedin.com/company/calice-hospitality-wines/
https://www.instagram.com/calicehospitality/?hl=fr
mailto:hello@calicehospitality.com
http://www.calicehospitality.com

